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Carta do presidente

Noia Historica segue avanzando con paso
firme, con solvencia e recofecemento.

Falar hoxe de Noia Historica en calquera
ambito & falar de saber facer as cousas, de
seriedade, de capacidade de xestion, de
solvencia econdmica, de exemplo a seguir, e
sobre todo, de innovacion. Somos pioneiros
na posta en marcha de moifos proxectos e
campafas esistosas que despois se
implantan en outros lugares.

Cando Noia Historica organiza algo o
resultado adoita ser mais que satisfactorio, e
isto non é casualidade, porque o casual e o
extraordinario e os nosos bos resultados son
ge orde habitual. Isto € posible grazas ao
traballo e a union; o trabalio de todos os
elementos que compofien e compuxeron a
asociacion, porque non & traballo dun dia, &
unha traxectoria, un modus cperandi ou Know
How como din os ingleses. Digo tameén
traballo de todos porque ese exito e debido as
empresas e persoas que compofien a
asociacion: socios, técnicos, directivos... A
forza da asociacidn @ a union e a participacion
de todos, coas suUas opinions, coas slas
aporiacions, co seu cofecemento, eic, eese é
un dos nosos principais obxectivos, que cada
vez participe mais xente,

Hoxe unha porcentaxe alta de negocios que
abren en Noia piden a incorporacion a
Asociacion de forma inmediata e voluntania,
0s datos estan ai; esta e a mellor proba do
noso bo facer.

Pero que ninguén se relaxe, queda moito por
acadar. A préxima década, coa esperada
recuperacion economica, sera fundamental
para o fuluro de Noia e a sla comarca.
Esperemos que agora si, entre todos,
podiamaos conseguir o despegue definitivo do
que levamos falando anos, dos nosos
inmensos polencials que nunca chegan a

materializarse. Para iso habera que facer ben as
cousas, saber claro a donde queremos chegar,
desefiar esa estratexia, executar as medidas que
nos leven a conseguila e establecer as medidas
de control gue nos permitan evaluar a sia
consecucion, en definitiva, aplicar o manual.

MNesta importante tarefa na que deberan
Implicarse administracions, entidades, persoas,
etc. Noia Historica debera estar presente
contribuindo coas suas achegas a conseguir ese
fin desexado.

Animovos a seguir participando neste proxecto
comun que ten moito camifio por andar, no que
sen dibida MNoia Historica xogara un papel
importante , como xa o esta facendo agora, con
iniciativas de tanta relevancia como o
recofiecemento e posicionamento de Noia no
camifio de Santiago coa campafia Porius
Apostoli .

Grazas atodos.
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Actos Sociais
e Representacion

Noia Histdrica esta presente en entidades e grupos
de traballo como a Federacion de Empresarios de
Barbanza, a Federacidn Galega de Comercia,
Azociaciin Turistico Comarcal Ria Muros-Noia, o
Grupo de Accion Costeira, onde se  xestionan
proxecios comins para o desenrolo econdmico da
Z0Na.

Wo ano 2014 paricipamos activamente na
celebracion do Dolmen de Ouro da FEB que tive
lugar na Sociedade Liceo de Noia. Esta cerimonia
contou cun novo formato, mais dindmico e
innovador cunha gran acolida por parte dos
asistentes.
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Komadas de Turismo
Dalmen de Ouro 2014,

Dolmen de Quro a iniciativa emprendedora 2014
Habelas Hailas

Recobecemento a Josd Martinez.
Gala do Comercio en Rlanxo.
Federacién Provincial de Comarcio.

Convenios con
entidades bancarias

Ao longo do ano asinaronse diversos convenios
con entidades financeiras para que 05 nosos
socios dispofian dunhas condicions xerais de
partida mellores que as habituais.

As entidades coas que asinamos 05 convenios
son: A Banca, Caixabank, BBVA e Banco
Sabadell. Aslia vez a FEB asinou un convenio co
Banco Popular Pastor do que tamén poder ser
beneficiarios 05 nosos asociados.

oia historica
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Alejandro Seoane
Ferreteria TUCHO

Como naceu Ferreteria Tucho?

Ferreteria Tucho, empresa fundada noano 1975 por
Antonio Secane Goméz, pai dos actuais donos, esta
dedicada a venda ¢ por menor de produtos de
ferreteria, menaxe dofogar, iluminacion , etc.

Mos nosos comezos dispofiamos dun espazo
dedicado a venda de 150 m2 e que actualmente
ascenden a 300 m2 en Moia en 600 m2 en Boiro.

Por qué se instalov en Noia e canfo persoal
emprega actualmente?

Aproveitando que os pais dos actuais donos de
Ferreteria Tucho dispofiian anteriormente doutro
negocio, decidiuse a reutilizacion do local co fin de
iniciar un novo proxecto empresarial.

Actualmente contamos con 11 empregados |, 3 na
tenda de Boiro, 5 na tenda de Moia e 3 nas oficinas.

Cal foi o cambic mdis importante na sia
empresanos ultimos anos?

Podemos sinalar 2 cambios importantes realizados
oS UItimos anos:

a) Ainformatizacion do noso sistema de venda para
asi poder darun mellor servizo 65 nosos clientes.
b)Aapertura dunlocal comercial en Boiro.

Considera que a siua empresa esta adaptada a
era da informacion e novas tecnoloxias que
estamos a vivir ou non é necesario no sector?
Grazas as (ltimas adaplacidns informélicas e
modificacions de sistemas, si consideramos que
estamos adaptados no que se refire as novas
tecnoloxias, intentando mellorar os nosos
obxectivos de futuro.

Como afecfa a situacién econdmica actual a
Ferreteria Tucho?

Como en todalas empresas repercute de maneira
importante nas vendas, & de maneira particular, e

mais intensamente no séclor da ferreteria, debido a
especificacion do noso dmbito comercial 6 tratarse
de abastecementos para aindustria e a forte crise da
canstrucion, entre outros.

Qué porcentaxe dos seus clientes son de Noia?
E moi dificil concretar debandita porcentaxe, xa que
acoden a 0s nosos locais clientes de diferentes
zonas, ademais dos lugares onde estan situados os
nosos establecementos (Moia e Boiro), pero
podiamos situar a cifra en aproximadamente un
B5%.

Como valora o fraballo da asociacion e qué
actuacions concretas poderia facer para os seu
sector?

Avaloracion é positiva, sobre todo grazas 0 interese
que ven demostrando na realizacion de campafias
destinadas a polenciar as venlas no noso pobo e a
posta en marcha de iniciativas para desenrolar tanto
no seclor comercial como o hostaleiro, ambos
fundamentais para Noia.

«5eria importante ampliar o ndmero
de prazas de aparcadoiro
debido ao gran ndmero de clientes
do arredor e da comarca de Noia»

Cales cre gue son as demandas mais
importantes para Noia? E para acomarca?

Seria importante ampliar o nimero de prazas de
aparcadoiro debido & gran nimero de clientes do
arredor e da comarca de Noia.

Perspectivas de futuro na sia empresa.
Ampliacion das nosas instalacions e locais
comerciais en MNoia, que esperamos se vexan
concretadas coa inminente aperfura dunha nova
tenda nma zona de San Lazaro; asi mesmo,
pretendemos mellorar as existentes para poder
ofrecer un mellor servizo @ mais profesionalizado a
tadolos nosos clientes, especializandonos se cabe,
un pouco mais neste proxecto de futuro.




Mantemos a ffia de colaboracion habifual dos
Uitimos anos que contribuen & dinamizacion
aconamica, social e cuktural da vila.
Mo 2014, colaboramos con: F.S. Noia,
C.B. Noia, A Misela, A Creba,
Confrarias  Relixiosas,
Campionato de
Espafia de Duation,
elc..
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Por primeira vez a Asociacidn kevou a

cabo unha campafia de promocion

para o seclor empresarial, participando mdis de 50 firmas de MNoia. A fravés dun acardo comercial con La Yoz de Galicia, cada
empresa saiu publicitada durante unha semana en edicidn impresa e dixital, na seccion Barbanza do diario.

Experiencia que esta sendorepetida noano 2015,

Cursos

Cocteleria, Facebook
Comercial, Escapara-
tismo, Xestion Comercial
de Pemes, Posiciona-
mento Web, Plan
Director de Comercio da
Deputacidn ...

Limpeza de Grafittis




Oscar Fernandez Gonzalez
David Fernandez Gonzalez
RESTAURAMTE FERRADOR

Cando abriu o seu restaurante?

O Restauranle Ferrador eslad aberto dende o ano
1967, cando casaron os meus pais. Nesta casa
sempre houbo negocio xa que 0s meus avos
levaban unha fonda para dar comidas e hospedaxe.
Agui ademais gardaban o gando por San Marcos e
ferraban aos cabalos, dando nome & Costa do
Ferrador e a0 NOS0 NEQOCo.

Ten algunha especialidade o restaurante? Como
definiria a sia cocina?

Cocifia tradicional galega, con toques innovadores
que sempre tentamos introducir nalgdns pralos.
Damas mend do dia e traballamos carla, podemos
dicir que a nosa especialidade sonos peixesdariae
0 marisco.

Houbo algiin cambio importante nos oltimos
anos?
Houbo unha remadelacidn completa no ano 2005,

Como afecta a situacion economica actual a sia
empresa?

Afortunadamente temos que dicir gue non nolamos
a crise e, dende que os irmans collemos o
restaurante no ano 2011, cada ano iraballamos mais
e mellor,

Que porcentaxe dos seus clientes son de Nopia?
Amaioria dos nosos clientes son de Noia e comarca.
Mo veran fraballamos lamén con luristas pero a
porcentaxe maioritaria é da zona co cal temos
asegurados os clientes todo o ano.

uCreo que o sector hostaleiro
deberia implicarse mais,
€ necesaria mdis union

e aportar todos ideas novas.»

Qué actuacions cre gque poderia facer a
asociacion para o sector hostaleiro.

Creo que o sector hostaleiro deberia implicarse
mais, & necesana mais union e aportar todos ideas
novas.

Cales cre gue son as demandas mais
importantes para Noia? E para acomarca?

Sen dibida a clave esta na ria. E o cancro de Noia e
pode ser tamén o fuluro. Haberia que saneala e
dinamizala onentandoa ao lurismo e & ocio. Por
suposto a demanda do aparcadoiro famén é
importante ainda que agora parece que hai distintas
solucidns,

Perspectivas de futuro.
Anosa unica ambicion e seguir traballando como ata
agora.
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Avelino Ageitos
ROTULACIONES AGEITOS

Como naceu a siaempresa?

A empresa foi fundada por meu pai Avelino Ageitos, ala
polos anas 60. Daquela, a rofulacion era basicaments
manual &, s& non sabias debuxar, non podias rotular, @
niso ninguén na comarca e facia sombra. Eu de pequeno
xa 0 via traballar no antigo Coliseo Noela (cine Fraga), na
ria do Curro. Logo trasladouse ao taller situado en
Pifieirifio (A4 Rasa), ata hoxe.

Por gué se instalou en Noia e canto persoal emprega
actualmente?

Falar dos Ageitos en Noia & comarca era falar de arlistas
(pintores, debuxanies, esculiores e rolulistas) e
léacamante, Moia & o centro da comarca cunha situacian
estratéxica. Temos acceso a lodos os concellos limitrofes
en tempo récord. Aclualmente somos 5 persoas ao cango
do taller de ridulos mais, ainda que xubilado, o meu pai
Avelino que segue a visilar & supervisar algin dos nosos
trabalios.

Cal fol 0 cambio mais imporfante na sua empresa nos
ultimos anos?

O cambio realmente importante foi a incorporacion de
maguinaria para o corte de vinilo & a impresion dixital, que
permile que calquera persoa poida crear unha copia dun
debweo ou lipo de |etra en diferentes tamafios. Por mor
disto,o anligo profesional do desefio queda case
relegado a un segundo plano. Menos mal que, de
momento, a creatividade non se pode adquitr cun
programa informatico. De al é de onde un profesional
saca a sla vea artistica, creando obras graficas propias,
anudandose da tecnoloxia,

Considera que a sua empresa esld adaplada 4 era da
informacidn e novas tecnoloxias que estamos a vivir
ou non é necesario no sector?

Hoxe en dia ainformacion & poder. Coa nova publicidade,
0% novos materiaise sistemas de iluminacidn (LEDS), se
non esias ao dia non podes competir. Tes que estar
adaptado si ou si. Un exemplo sinxelo & que nos chaman
rotulistas de toda a comarca para consultamos sobre
novos materiais, aplicacion de vinilos, uso de
ferramentas... e isto xa o ditodo.

Como afecta a sitwacion econdmica actual a sua
empresa?

Afecta no referente a5 empresas coas que traballamos
diariamente xa que, con frecuencia, piden orzamenios
antes de facer o pedido de material. Debido a isto,
debemos axustar ao maximo o5 prezos para lograr o
beneficio necesario & poder sair adiante. Isto & mo
complicado tendo en conta que todas o5 nosos traballos
son realizados en exclusiva para cada cliente e case non
existe o trabalko standard, Todo cambia, logos, leléfonas,
cofes...

«,, darlle ao cliente soluciéns
dentro das posibilidades
e non deixar de inmovar,»

Qué porcentaxe dos seus clientes son de Noja?

Calculamos que un 75 % & de Nola. O resto podese
repartir entre Santiago, Ribeira, Boiro, Muros, Porlo do
Son, Qutes, Pobra e Rianxo, nesta orde,

Como valora o traballo da asociacion e qué
actuacions concrefas poderia facer para o seu sector
econdmico.

A asociacion traballa fantasticamente. 50 hai que ver os
resullados dos eventos que organiza (FEIRAS, PINK
FASHION, SABADO NEGRO, VAI DE TAPAS...) que son
un éxito, Sei doutras asociacibns que copian eslas
iniciativas & penso que por algo serd. Unha actuacion
aceriada seria captar mais socios e empresas para as
poderofrecerles 0s nosos servizos,

Cales cree que son as demandas mdis importantes
para Noia? E para a comarca?

Loxicamenie necesitamos prazas de aparcamenio pero
penso que o Concello esia a poder todo o seu empefio
feste lema coa posta en marcha dos aparcadoiro en San
Lazaro, Peirao do Marqués ou o solemado. Logo,
apostaria por unha hostaleria ben formada na cocifa, no
frato & xente & de cara ao turista, ao cal temos que afraer,
Meste senso, Sanfiago & todo wn referenle pola sia
proximidade grazas 4 aulovia. Para a comarca & esencial
que 2 mesma confinde ata Poro do Son para poder
enlazar coa de Ribeira. Tamén compre aproveitar os
xoves e domingos de mercado para satisfacer a visitantes
guecombinan o paseo, 5 COMPras e 05 vifios,

Perspectivas de futuro.

O futuro estd ai diante. Debemos aprender dos emos,
darlle ao cliente solucidns dentro das posibilidades & non
deixar de innovar, estando sempre ao dia nas novidades
nomundo dainformacian,




Rebaixas inverno: Soreo de 2200 euros en vales
de compra.

Rebaixas deveran: Soteade2 TV ed Tablets.

Outono: Sorteode 150 paraugas.




MOI PRONTO

Listas de agasallos para:

Vodas

Comunions

Bautizos

Cumpreanos
Aniversarios

etc...

—




